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	書籍一冊まるごと無料ダウンロード
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記事カテゴリー
			法人営業

	新規開拓

	営業力強化

	顧客管理

	コンサルティング

	営業ツール







人気コンテンツ

	
新規開拓DMの書き方と作り方｜あなたならどちらに反応しますか？

	
法人営業の新規開拓DMで即実践！反応率を劇的に改善できる3つの方法

	
36倍売れる！DMの書き方と作り方①～ダイレクトメールはパッケージで考える

	
効果実証済み！法人営業でDMの開封率を引き上げる5つのズルい方法

	
テレアポの36倍売れる！断られない電話営業のコツとトークを完全公開

	
DL保存版｜36倍売れる！資料請求に同封するダイレクトメール例文

	
法人営業の新規開拓は個人営業より10倍簡単！2つの理由と攻略のコツ

	
テレアポ・電話営業のコツ～歯科・医院クリニック完全攻略トークスクリプト

	
営業トークスクリプト実例～テレアポ・対面営業に使える高確率アプローチ話法

	
そのまま使える「お客様の声」を集めるセールスレターテンプレート





				最新コンテンツ
			
					Withコロナ時代の新規開拓法～リモート営業の成果を最大化する4ステップ～
									
	
					新型コロナ関連の事業者支援策③～「家賃支援給付金」のポイント解説
									
	
					コロナに打ち勝て！～メールDMによる新規開拓の反応を高める5つのポイント
									
	
					新型コロナ関連の事業者支援策②～テナント・ビルオーナー双方への支援策
									
	
					新型コロナ関連の事業者支援策①～資金繰り・助成金・補助金・支払猶予他
									
	
					平成31年4月からまたアップ！自営業者の国民健康保険料を削減する5つの方法
									
	
					中小企業の7割が赤字という事実～そもそもなぜ赤字なのに潰れないのか？
									
	
					会社と個人、より多くのお金が残るのは？～役員報酬最適化シミュレーション
									
	
					36倍売れる！特集ページまとめ～法人営業の成果を最大化するコンテンツ一覧
									
	
					36倍売れる！営業リストの作り方・集め方と成果を最大化するリスト管理法②
									


		

	















	




	

	
		

	
				
			

	書籍一冊まるごと無料ダウンロード

 電子書籍：「36倍売れた！仕組み思考術」







	10人に1人のお客様を申し込ませる方法








	本書で紹介するのはテレアポや電話セールスのノウハウやテクニックではありません。そうしたノウハウやテクニックも、経験や営業センスも必要としない画期的な営業手法です。もちろん、気合いや根性もいりません。電話とパソコンさえあれば、誰にでもできる方法です。電話をかけて、ダイレクトメールを送る。必要な手順はこれだけ。この営業手法ではお客様から断られません。やみくもに訪問する必要もありません。こちらから売り込まずに、お客様から声を掛けてもらう。そんな営業手法を全306ページに渡って詳細に解説しています…
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